Mit ihrer Photobooth bietet die Silverlab
Solutions GmbH Fachhandlern und
Fotografen ein Werkzeug an, mit dem sie
in der Eventfotografie FuB fassen kénnen
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SILVERLAB SOLUTIONS GMBH

eschaftsmodell fur den

Mit ihrem selbst entwickelten Photobooth-System eroffnet Silverlab Solutions Fotofachhéndlern
und Studiofotografen ein lukratives neues Geschéftsfeld im Bereich der Eventfotografie.

Tfotokabinen mit Direktdruck- und
Online-Funktion sorgen auf Hoch-
zeiten, Geburtstagen oder Firmen-
events fur Kurzweil. Per Touchscreen-
Monitor einen Hintergrund fiirs Selfie
auswahlen, dann werden die Fotos per
Selbstausloser vor einem Green-Screen
geschossen, und auf dem fertigen Foto
stehen die Fotografierten vor dem aus-
gewaéhlten virtuellen Hintergrund.

Fiir Fotohandler wird der Betrieb oder

Verleih solcher Geréate zu einem ertragli-
chen Zusatzgeschaft. Die Silverlab Solu-
tions GmbH bietet mit ihrer Photobooth
Handlern eine flexible und unkompli-
zierte Losung. Drei Standardhintergrin-
de sind vorinstalliert, weitere selbstge-
staltete lassen sich leicht nachristen.
Seit Kurzem ist es auBerdem moglich,
eine Bildergalerie samtlicher Selfies, die
wahrend einer Veranstaltung von den
Gasten gemacht werden, kabellos an
mehrere am Veranstaltungsort verteilte
Screens zu senden.
Virales V oting zum Nul i
Besonders bei Firmenevents macht sich
die Funktion bezahlt, die geschosse-
nen Fotos mit individuellen QR-Codes
zu versehen. Scannt man den Code mit
dem Smartphone ein, landet das Bild
als digitale Version auf dem Handy. Von
dort findet es den Weg in die sozialen
Netzwerke, wo es goutiert, kommentiert
und geteilt wird. Hat der Eventveran-
stalter im Vorfeld sein Firmenlogo oder
eine Werbebotschaft in die Layout-Vor-
lagen der Photobooth integriert, erreicht
er so eine breite Zielgruppe.

Der Passauer Fotograf Andre Dunn-
bier hat im Juni 2014 in eine Photo-
booth von Silverlab Solutions investiert.
Heute leitet er den bundesweit erfolg-
reichen Dienst ,Selfie Box" und verteilt
Auftrage an iber 20 ,Selfie-Box“-Part-
ner im ganzen Bundesgebiet. Einer von
ihnen ist auch Claus Duderstadt, Foto-
grafenmeister und Geschaftsfithren-

20

der Gesellschafter von Foto Schattke
in Stade und Buxtehude. Er und sein
Team fotografieren alljahrlich die Géste
des Stader Opernballs. In diesem Jahr
hatte er erstmals seine ,Selfie Box"
dabei. ,Das Ziel, den Géasten die Box
zu prasentieren, um sie ihnen fir ihre
eigenen Events zu vermieten, ging voll
auf", freut sich Duderstadt. Ein Mode-
haus hat die Box gleich fur eine ganze
Werbewoche gebucht.
Zuverldssig und langlebig
Das ist das Besondere am Photo-
booth-System: Einmal auf einer
Veranstaltung platziert, vermark-
tet sich das Gerdat im Schnee-
ballsystem praktisch von selbst.
,Dafiir, dass wir die Box erst seit
Anfang 2015 haben, kann sich
der Erfolg sehen lassen“, meint
Duderstadt. ,, Wir hatten das Gerat
im Januar auf der Schulranzen-
Messe in Stade zum ersten Mal im
Einsatz, waren anschlieBend auf
einer Hochzeitsmesse und zum
Valentinstag bei einem Floristen.
Jede dieser Veranstaltungen brachte
Buchungen von zahlenden Kunden.*
Und wie ist das Feedback der Nutzer?
,Die Kundenmeinungen sind durchweg
positiv*, berichtet Duderstadt. , Vor al-
lem die sehr gute Bildqualitat wird oft
erwahnt. Und das Wichtigste: Die Box
lauft und lauft. Es gab noch nicht einen
Ausfall oder Hanger.“ Was mit der Tech-
nik im Inneren der Photobooth zusam-
menhangt. Dort schlagt das Herz des
Systems, ein Mini-PC mit SSD-Festplatte
und ausreichend Anschlussmoglichkei-
ten fiir USB- und andere externe Gerate.
Als Bildschirm kommt ein 19-Zoll-Indus-
trie-Touchscreen zum Einsatz, der deut-
lich , strapazierbarer” ist als herkdmm-
liche Touchscreens. Jede Photobooth
enthalt auBerdem einen stabilen
StandfuB fiir die Anbringung einer
Digitalkamera sowie einen Foto-

Schnell auf-
und abgebaut
und flexibel
einsetzbar: die
Photobooth
von Silverlab
Solutions.
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FOTOS: Silverlab Solutions, Foto Schattke

Die Damen sind echt, Backsteinmauer und ,Bauchbinde“ wurden nachtréglich hinzu-
gefiigt. Rechts ist Platz fiir einen QR-Code zum Download des Fotos auf das Handy.

drucker von Dai Nippon Printing (DNP).
Die Investitionskosten belaufen sich auf
¥ 3.590 Euro. Fiir 600 Euro mehr gehoren
ein Kameralicht, ein Green-Screen und
eine DSLR-Kamera (Canon EOS 1200D)
zur Ausstattung. Das Photobooth-Sys-
tem lasst sich mit den gangigsten

System ein Jahr Standardgarantie, aus-
genommen davon sind Kamera und
Blitz. Bei Abschluss eines Servicever-
trags verldngert sich die Garantie auf
drei Jahre. Wem das noch nicht gentigt,
der kann fiir 149 Euro im Jahr eine All-
gefahren-Versicherung abschlieBen, ein

Promotion

Canon- und Nikon-Kameras betreiben. Angebot der Allianz-Versicherung. il
Der Kaufer erhalt auf sein Photobooth-
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fie neue Photobooth ist da!

DNP Photo Imaging Europe

- QR-Code Option fiir Download des Bildes

- Nachdrucken von Bildern méglich (Bildergallerie)

- Neue kompakte Bauweise (BxHxT 50x61x51,5 cm)
- und vieles mehr...

Kontaktieren Sie uns, um mehr tber die Photobooth zu erfahren Uber
Telefon +49 (0)851-85 16 85 0 oder info@silverlab-solutions.de.

Holen Sie sich Ihr Bild iber den QR Code auf lhr
Smartphone und teilen Sie Ihr Bild auf Facebook oder
anderen Social Communities!




